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Programme de formation 

 

Statistiques 
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Mis à jour le 19/08/2026 
Objectif formation :  
Utiliser les logiciels ACDL afin d’obtenir des 
statistiques pertinentes pour son magasin 

 
- Articles vendus :  
      Top 50 des ventes 
      Montant d’achats et ventes 
      Marge et ventes 
      Remises accordées  
      Vente par mois et taille 
      Ventes par jour et par heures 
      Hit-parade produits 
      Comparatif des mois 
      Statistiques croisées 
 
- Récapitulatifs mensuels, par CA journalier, par catégorie, par vendeur 
 
- Centralisations annuelles, par marge, par catégorie, par vendeur 
 
- Poids mensuel du CA par saison et à l’année (avec calcul des variations) 
 
- Tableau de bord 
 
- Marges et coefficients mensuels et annuels 
 
- Portique de passage  
 
- Suivi fournisseur 
 
- Statistiques de caisse 
 
- Statistiques de stock 

Formation :  
- présentiel 
- distanciel 
Durée de formation : 
De 1 à 3 heures 

Modalités d’évaluation : 
Quiz de connaissances via QCM et 
évaluation par le formateur lors des mises 
en situation pratiques. 
Méthodes: 
Démonstrations, explications et mises en 
situation sur des cas concrets, avec 
utilisation du matériel de caisse. 

Objectif pédagogique : 
À l’issue de la formation, le stagiaire doit 
être en mesure de : 
-sélectionner et générer les statistiques 
adaptées à ses besoins ; 
-analyser les ventes, le chiffre d’affaires et 
les marges ; 
-analyser l’activité du magasin selon 
différents critères ; 
-exploiter les statistiques de stock et 
fournisseurs ; 
-utiliser les résultats obtenus pour orienter 
ses décisions de gestion.. 

Dates : 
Du lundi au vendredi, sur rendez-vous 
Pré-requis : 
- Savoir utiliser les logiciels ACDL 
- Connaître la gestion d’un magasin 

Informations pratiques 
Plan de formation personnalisable 
En situation de handicap, contactez-nous 
afin que nous puissions étudier avec vous 
les conditions d’accès et les éventuels 
aménagements nécessaires. 

Public : 
Professionnels de la vente en magasin 
Financement : 
Possibilité de prise en charge par votre 
OPCO (opérateur de compétences) 
Tarifs : Voir avec le service commercial 

Siège social : 
13 C.C. des 4 routes 22100 Quévert 

Tél 02.96.85.39.08 
commercial@acdl.bzh 

Acdl se réserve le droit d’actualiser 

et modifier ce programme en 

fonction des objectifs et contraintes 

des parties en présence. 

 


